附件：
《大宗商品交易平台项目商业计划书》
任务书
《商业计划书》主要内容
 《商业计划书》主要按以下内容进行描述，可按实际情况适当进行增减：
第1章 项目概况
1.标的公司概况：包括公司性质、历史沿革、公司主要股东情况及占股比例、目前职工情况、公司主要产品及盈利模式、公司经营财务历史等；
2.投资人（长沙联交所）概况：着重描述长沙联交所在本行业内的技术和管理经验和成功事例，对于投资标的公司的优势。
3.投资实施路径：包括投资人的投资计划、投资方式、后期运营情况、将以何种方式收回投资，具体方式和执行时间等。
4.基本结论：简要概述交易目标、必要性、可行性。

第2章 [bookmark: _Hlk74045801]项目投资拟实现的目标、意义以及必要性
1.主要说明项目的发起过程、提出的理由、前期工作的进展；
2.简要说明项目在行业中的地位，该项目是否符合国家的产业政策、技术政策、生产力布局要求；
3.项目投资拟实现的任务目标：阶段性目标及愿景—含股权结构目标。
4.投资该项目的理由与必要性（结合上述目标论证）。

第3章 行业市场与竞争分析
1.简述标的公司的行业情况，主要包括：行业发展历史及趋势，行业的变化对产品利润、利润率的影响，进入该行业的技术壁垒、政策限制等。
2.市场预测和项目规模，主要包括：
（1）标的公司未来主要产品品种及相关服务设计构思，对产品或服务的先进性、新颖性、独特性进行描述。
（2）市场需求量简要分析。包括：有哪些类型的顾客、现在及将来（何时）有多少顾客、顾客分布的地方、顾客接受产品/服务的障碍、顾客购买（使用）标准是什么等。
（3）计划销售量、销售方向，已有的和正在接洽的公司客户名单。
（4）产品定价及销售收入预测。
（5）如何保证产品质量的可靠性。
3.标的公司的主要竞争对手的情况分析，主要包括：在市场上的销售规模、销售价格等情况、未来可能对标的公司产生的威胁分析等。

第4章 项目潜在的风险识别、评估及风险防范预案
主要说明该项目实施过程中可能遇到的风险及其应对措施。包括：技术、市场、生产、服务、财务、管理、政策等。

第5章 公司发展战略框架与运营模式
1.本项目投资实施计划及进度；
2.公司发展战略框架的拟定；
3.公司运营模式的拟定；
4.股权投资的退出方式。

第6章 投资估算与资金筹措
1.项目所需总投资额。分别说明项目所需固定资产投资总额（包括投资方向调节税、建设期利息）、流动资金总额。
2.资金来源。贷款额、贷款利率、偿还条件。

第7章 财务效益、经济与社会效益评价
1.项目总成本、单位成本。
2.项目总收入，包括销售收入和其它收入。
3.财务内部收益率、财务净现值、投资回收期、贷款偿还期、盈亏平衡点等指标计算结果。
4.经济内部收益率，经济净现值、经济换汇（节汇）成本等指标计算结果。

第8章 [bookmark: _Hlk74047084]商业计划书结论与建议

